
M1 MaluOne ERP ພາບປະກອບແນວຄິດ

MaluOne ERP —  ລະບົບດຽວ ສຳລັບບໍລິຫານ
ທຸລະກິດ

ເຊື່ອມໂຍງການຂາຍ, ຈັດຊື້, ສາງ, ການເງິນ,   ການຜະລິດ ແລະ ການບໍລິຫານ.

M1 Shared
Business Data

1  ການຂາຍ & 
CRM

2 ຈັດຊື້

3 ສາງ

4 ການເງິນ

5 ການຜະລິດ

6 ບໍລິຫານ

 ຄົ້ນພົບ Workflow ERP ຂອງທ່ານ
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M1 MaluOne ERP

 ບັນຫາທຸລະກິດທີ່ ERP ຊ່ວຍຈັດການໄດ້

02

ບັນຫາ  ແນວທາງໃນ ERP ປະໂຫຍດທາງທຸລະກິດ

1 ປ້ອນຂໍ້ມູນຊ້ຳ ເອກະສານເຊື່ອມຕໍ່ກັນ ຫຼຸດຂໍ້ມູນບໍ່ກົງກັນ

2 ພາດການສົ່ງມອບ  ຈຳນວນສັ່ງ /  ສົ່ງແລ້ວ / ຄ້າງສົ່ງ ຕິດຕາມໄດ້ຊັດເຈນ

3 ສະຕັອກບໍ່ນ່າເຊື່ອຖື   ບັນທຶກການເຄື່ອນໄຫວ ແລະ ການນັບ ອະທິບາຍຍອດຄົງເຫຼືອໄດ້

4 ໜີ້ລູກຄ້າບໍ່ຊັດ ຈັບຄູ່ໃບແຈ້ງໜີ້ກັບໃບຮັບເງິນ ເຫັນຍອດຄ້າງຊຳລະ

5 ລາຍງານຊ້າ   ກວດກາ ແລະ ກະທົບຍອດຂໍ້ມູນຕົ້ນທາງ ລາຍງານສອດຄ່ອງຂຶ້ນ

6 ໜ້າທີ່ບໍ່ຊັດ   ກຳນົດບົດບາດ ແລະ ການອະນຸມັດ ສົ່ງຕໍ່ວຽກຢ່າງມີຜູ້ຮັບຜິດຊອບ

   ຂໍ້ມູນທີ່ຖືກຕ້ອງ ແລະ ຂັ້ນຕອນທີ່ຊັດເຈນ ແມ່ນພື້ນຖານສຳຄັນ. ERP  ຊ່ວຍໃຫ້ເຫັນພາບຊັດຂຶ້ນ ເມື່ອທີມບັນທຶກທຸລະກຳຢ່າງສະໝ່ຳເສມ.
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M1 MaluOne ERP

ພາບລວມຂອງລະບົບ

03

ພາບປະກອບແນວຄິດ

MaluOne ERP
ຂໍ້ມູນທຸລະກິດຮ່ວມກັນ

1  ການຂາຍ & CRM

2 ຈັດຊື້
3 ສາງ

4 ການເງິນ

5 ການຜະລິດ

6 ບໍລິຫານ

ຂໍ້ມູນຫຼັກທີ່ໃຊ້ຮ່ວມກັນ  ລູກຄ້າ ·  ຜູ້ສະໜອງ ·  ສິນຄ້າ ·  ໜ່ວຍນັບ · ບັນຊີ

ການຄວບຄຸມຮ່ວມ  ບົດບາດ ·  ການອະນຸມັດ ·  ສາຂາ · ປະຫວັດທຸລະກຳ

ແຜນຜັງນີ້ສະແດງຄວາມສຳພັນທາງທຸລະກິດທີ່ຕັ້ງໃຈໃຫ້ເກີດ. ການເຊື່ອມຕໍ່,     ອັດຕະໂນມັດ ແລະ ການຄວບຄຸມຈິງ ຄວນຢືນຢັນໃນການ Demo.

https://www.maluone.com/ 3 / 8

https://www.maluone.com/
https://www.maluone.com/


M1 MaluOne ERP

Workflow   ການຂາຍ ແລະ ຈັດຊື້

04

ພາບປະກອບແນວຄິດ

S  ການຂາຍ & CRM

Quotation
ໃບສະເໜີລາຄາ

Sales Order
ໃບສັ່ງຂາຍ

Delivery
ໃບສົ່ງສິນຄ້າ

Invoice
ໃບແຈ້ງໜີ້

Receipt
ໃບຮັບເງິນ

ຕົວຢ່າງ:  ລູກຄ້າສັ່ງ 100 ໜ່ວຍ.  ສົ່ງ 60   ແລະ ຕິດຕາມ 40 ທີ່ຍັງຄ້າງ.  ໃບແຈ້ງໜີ້ 12,000,000    ກີບ ແລະ ຮັບເງິນ 5,000,000    ກີບ → ຍອດຄ້າງ
7,000,000  ກີບ ກ່ອນລາຍການປັບປຸງອື່ນ.

P ຈັດຊື້

Purchase Request
ໃບຂໍຊື້

Purchase Order
ໃບສັ່ງຊື້

Goods Receipt
ຮັບສິນຄ້າ

Supplier Invoice
ໃບແຈ້ງໜີ້ຜູ້ສະໜອງ

Payment
ຊຳລະເງິນ

ຕົວຢ່າງ:  ສັ່ງ 100   ລັງ ແຕ່ຮັບ 80.  ປຽບທຽບ Purchase Order, Goods Receipt  ແລະ Supplier Invoice ແລ້ວກວດສອບສ່ວນຕ່າງກ່ອນ
ອະນຸມັດຊຳລະ.

 ຄຳສັ່ງ / ພັນທະ ການເຄື່ອນສິນຄ້າ  ໃບແຈ້ງໜີ້ / ໜີ້ສິນ  ເງິນ / ການຊຳລະ

ຄຳສັ່ງ, ການເຄື່ອນສິນຄ້າ,      ໃບແຈ້ງໜີ້ ແລະ ການຊຳລະ ແມ່ນເຫດການຄົນລະຂັ້ນ ແລະ ຄວນຄວບຄຸມແຍກກັນ.
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M1 MaluOne ERP

ສາງ,   ການຜະລິດ ແລະ ການເງິນ

05

ພາບປະກອບແນວຄິດ

1 ສາງ 2 ການຜະລິດ 3 ການເງິນ

A
100

30 B
30

A: 70   +   B: 30   =   100

 ເລີ່ມດ້ວຍ 100  ໜ່ວຍໃນສາງ A.  ໂອນ
30  ໄປສາງ B.  ຍອດກາຍເປັນ A: 70 

 ແລະ B: 30;  ຈຳນວນລວມຍັງເປັນ 100.

PLAN 50

DONE 48

WIP Material

Return Waste

 ວາງແຜນຜະລິດໂຕະ 50  ໜ່ວຍ ແຕ່
 ສຳເລັດ 48. ກວດວຽກທີ່ຍັງບໍ່ສຳເລັດ, 

ການໃຊ້ວັດຖຸດິບ,   ການຄືນ ແລະ ຂອງ
 ເສຍ ກ່ອນອະທິບາຍຕົ້ນທຶນ.

DOC

GL

REC

RPT

INVOICE ≠ CASH

  ຕາມຮອຍຈາກເອກະສານຕົ້ນທາງ →
    ລາຍການບັນຊີ → ການກະທົບຍອດ →

ລາຍງານການເງິນ. ລາຍຮັບທີ່ອອກໃບແຈ້ງ
   ໜີ້ ແລະ ເງິນສົດທີ່ເກັບໄດ້ ແມ່ນຄົນລະຕົວ

ຊີ້ວັດ.

    ວິທີຄິດຕົ້ນທຶນ ແລະ ການລົງບັນຊີອັດຕະໂນມັດ ຂຶ້ນກັບ Configuration   ທີ່ຕົກລົງ ແລະ Function ທີ່ລະບົບຮອງຮັບ.
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M1 MaluOne ERP

  ການບໍລິຫານ ແລະ ຄວາມສ່ຽງໃນການນຳໃຊ້

06

ພາບປະກອບແນວຄິດ

ຮ້ອງຂໍ ກວດທົບ ຕັດສິນໃຈ ຕິດຕາມ

  ຂໍ້ຜິດພາດທີ່ພົບເລື້ອຍ → ວິທີປ້ອງກັນ

ເປົ້າໝາຍບໍ່ຊັດ ກຳນົດຜົນທີ່ວັດແທກໄດ້

ຂໍ້ມູນບໍ່ດີ    ທຳຄວາມສະອາດ ແລະ ກະທົບຍອດກ່ອນ Migration

ໜ້າທີ່ບໍ່ຊັດ   ກຳນົດເຈົ້າຂອງເອກະສານ ແລະ Process

Scope ຫຼາຍເກີນ  ແບ່ງນຳໃຊ້ເປັນ Phase ທີ່ຈັດການໄດ້

Training ບໍ່ພຽງພໍ ຝຶກວຽກຈິງຕາມບົດບາດ

Testing ບໍ່ຄົບ ທົດສອບສົ່ງບາງສ່ວນ,   ການຄືນ ແລະ ການແກ້ໄຂ

ຮີບເປີດໃຊ້ງານ  ອະນຸມັດຄວາມພ້ອມກ່ອນ Go-live

   ການກຳກັບທີ່ດີ ເຊື່ອມໂຍງຜູ້ຮັບຜິດຊອບເຂົ້າກັບການລົງມື ແລະ ເຮັດໃຫ້ການຕັດສິນໃຈກວດສອບໄດ້.
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M1 MaluOne ERP

 ແຜນນຳໃຊ້ MaluOne ERP
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ພາບປະກອບແນວຄິດ

 ຕາຕະລາງຕົວຢ່າງ 12 ອາທິດ 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

 ສຳຫຼວດຄວາມຕ້ອງການ & Scope

 ອອກແບບ Process

Configuration

 ກຽມຂໍ້ມູນ & Trial Migration

User Acceptance Testing

Training & Pilot

 ກຽມ Go-live

Launch & Stabilization

ແຜນບົດບາດໂດຍຫຍໍ້

1 ຜູ້ອຸປະຖຳໂຄງການຝ່າຍລູກຄ້າ 2 MaluOne Project Manager

3 ຜູ້ປະສານງານລູກຄ້າ 4 Consultant

5 Finance Lead 6 Key Users ຂອງແຕ່ລະພະແນກ

7 Technical / Data Lead 8 Support Lead

ຕາຕະລາງນີ້ເປັນຕົວຢ່າງ.  ໄລຍະເວລາຈິງຂຶ້ນກັບ Scope ທີ່ຕົກລົງ, ຄວາມພ້ອມຂອງຂໍ້ມູນ, Integrations  ແລະ Customization.
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M1 MaluOne ERP 08

 ເບິ່ງ MaluOne ERP  ດ້ວຍ Workflow ທຸລະກິດຂອງ
ທ່ານ

   ນຳຄຳສັ່ງຊື້ ຫຼື ຄຳສັ່ງຂາຍຕົວຢ່າງ 1    ລາຍການ ພ້ອມເອກະສານທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ ມາທົດລອງ Workflow ຂອງ
ທ່ານ.

Checklist  ການ Demo

✓  ສາທິດ Workflow ໃຫ້ຄົບວົງຈອນ.

✓   ທົດສອບທຸລະກຳບາງສ່ວນ ແລະ ການແກ້ໄຂ.

✓   ກວດສອບຍອດສາງ ແລະ ຍອດການເງິນ.

✓   ຢືນຢັນສິດທິ ແລະ ການອະນຸມັດ.

✓  ຕົກລົງ Scope, Training, Support  ແລະ Acceptance Criteria.

 ສະແກນເພື່ອຕິດຕໍ່ MaluOne ERP

https://www.maluone.com/?lang=lo#contact

 ຂໍ Demo MaluOne ERP

https://www.maluone.com/

 ນຳຄຳສັ່ງຕົວຢ່າງ 1  ລາຍການ + ເອກະສານທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ
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